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About

CdesF éans ldbFaqlissemenF ée relaFions jNe .e sNis la plNs éoNbeJ -e sNis Nne per,
sonne empaF(ijNeà ê ldbcoNFeà é)namijNe eF moFi'beà jNi uarée FoN.oNrs ê ldespriF 
les inFbr1Fs ée ses clienFsJ 

-dai 0x ans édeSpbrience .NriéijNe ê è(anu(aiàC(ineJ  -e sNis FoN.oNrs inFbressbe par 
les lanuNes bFranuIresà le commerce inFernaFional eF la moéeJ 2l ) a f ansà .dai ébciéb 
ée jNiFFer mon emploi éda'ocaFe en C(ine eF ée 'enir ê yaris poNr ambliorer mon 
çranzais eF mon (ori’on inFernaFionalJ 

-dai crbb ma propre commNnaNFb c(inoise sNr keC(aFà eF .dai oruanisb ées b'bne,
menFs ée Femps en FempsJ  -dai crbb mon compFe sNr les rbseaNS sociaNS c(inois 
poNr parFauer la 'ie parisienneJ 

-e sNis acFNellemenF bFNéianFe en éroiF ées aUaires eNropbennes ê l5Bni'ersiFb 
èorqonne yanF(bonJ -e c(erc(e Nn emploi Femps plein ê parFir ée .Nin fxfRJ 

-daime Fra'ailler a'ec ées penseNrs crbaFiçsà en parFicNlier éans les éomaines jNi me 
meFFenF aN ébDJ

-e parle coNrammenF ldanulaisà le çranzais eF le c(inoisJ

AOKvtè kTOHgt k2LY

ma.e èen)an |aw hirm 3inuPe |aw hirm ClaNéie yierloF

Experience

Conseiller de vente
ma.e 4 vo' fxf• , -Nn fxf8

É KccNeil ées clienFsà aDn ée leNr çaire ébcoN'rir ldNni'ers éN mauasin a la 
èamariFaineJ 
É TUre Nne eSpbrience NlFimeà c(aleNreNse eF NnijNe poNr c(ajNe 
clienFJ 
É yropose aNS clienFs Nne presFaFion aéapFbe ê ses ébsirs eF ê leNrs 
personnaliFbsJ yaris hrance

Gestionnaire de compte
3inuPe |aw hirm 4 KNu fx0î , -Nl fxff

É ObcepFion ées clienFs eF parFenaires inFernaFionaNSà eF bFaqlissemenF 
ées liens a'ec les ébparFemenFs concernbsJ 
É tb'eloppemenF eF amblioraFion ée ser'ice ê la clienFIle eF les com,
pbFences inFerpersonnelles poNr commNnijNer a'ec ées clienFs poFen,
FielsJ 
É CommNnicaFion a'ec les clienFs eF les memqres ée ldbjNipe poNr rb,
soNére les proqlImesJ 
É ObsolNFion ées proqlImes ée compaFiqiliFbà ée çacFNraFion eF ée presFa,
Fion ée ser'ices aDn ée mainFenir eF édambliorer la saFisçacFion ées 
clienFsJ 
É hormaFionà sNper'ision eF encaéremenF ées noN'eaNS memqres ée 
ldbjNipe aDn ée rençorcer le renéemenF eF ldeSperFise proçessionnelleJ 
É M'alNaFion éN sNccIs ées prourammes ée çormaFion eF recommanéa,
Fion ées amblioraFions poNr accroôFre lde caciFbJ 
É MFaqlissemenFà applicaFion eF opFimisaFion ées poliFijNes inFernes poNr 
mainFenir lde caciFb eF la rbacFi'iFb aNS éemanéesJ è(anu(ai C(ine

�Juriste
èen)an |aw hirm 4 tec fx0f , -Nl fx0î

R ans eF î mois èen)an |aw hirm �-NrisFe 
É ObéacFion ée moFions eF eSamen ée éocNmenFs en collaqoraFion a'ec 
la rec(erc(e .NriéijNeJ 
É ObéacFionà eSamenà anal)se eF s)nF(Ise ée conFraFsJ 
É ObéacFion eF prbparaFion édacFes ée procbéNre eF moFionsà prbparaFion 
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ées procIs eF assisFance aNS aNéiencesJ 
É Oec(erc(es .NriéijNesJ 
É èecrbFariaFJ èic(Nan C(ine

conseiller de vente 
ClaNéie yierloF 4 -Nl fxf8 , vow

gn FanF jNe 'enéeNse aN sein ée la qoNFijNe ClaNéie yierloF ê çranc 
qoNrueois aus(ip éans le maraisJ -e sNis responsaqle ée ldoN'erFNre eF 
ée la çermeFNre ée la qoNFijNeà assNranF ainsi Nne oruanisaFion Niée 
eF e cace ées opbraFions jNoFiéiennesJ on r le inclNF la uesFion ées 
sFocPsà uaranFissanF jNe les proéNiFs sonF correcFemenF ranubs eF çacile,
menF accessiqlesà FoNF en mainFenanF Nn espace ée 'enFe aFFracFiç eF 
oréonnbJ 

yassionnbe par la moée eF éoFbe édNn sens aiuN éN ser'ice clienFà .e 
mdenuaue ê oUrir Nne eSpbrience édac(aF eScepFionnelleà en conseillanF 
eF en accompaunanF c(ajNe clienF poNr rbponére ê leNrs qesoins eF 
aFFenFesJ

 on oq.ecFiç esF ée conFriqNer acFi'emenF aNS perçormances ée 'enFe ée 
la qoNFijNeJ  -e rbalise aN moins la moiFib éN c(iUre édaUaires jNoFiéien 
ée la qoNFijNeJ

Education & Training

fxf8 , fxfR Sorbonne Pantheon 
asFerà ANsiness law 

fxff , fxf• INSTITUT CATHOLIQUE DE PARIS
|anuNe eF Ci'ilisaFion hranzaisesà 

fxxî , fx0f SICHUAN UNIVERSITE
|icence en troiFà 


