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Senior Store Manager
Nespresso | Oct 2019 - Jan 2023

* Responsable de la stratégie de développement du magasin en concer-
tation avecla direction générale, le marketing, la finance et les ressources
humaines

* Application et respect de la politique commerciale en magasin et
développement du CA

* Responsable des résultats économiques, gestion du compte d'exploita-
tion

* Pilotage de l'activité commerciale, administrative et financiére

* Management d'une équipe de 12 personnes

Responsable Regional France & Belgique
ESCALES | Apr 2018 - Oct 2019

*Piloter I'activité financiére et administrative en lien avec la stratégie
commerciale

* Analyse les performances des magasins de France/Belgique

* Assurer le suivi des stocks et la logistique

* Visite des points de vente pour vérifier et accompagne la tenue du ma-
gasin, le respect des régles de merchandising, le respect de la stratégie
commerciale

* Fixer des objectifs et accompagner la productivité magasin

* Collaborer avec les services « travaux » pour l'entretien, I'ouverture
et/ou la rénovation du parc de magasins

« Participer au recrutement en collaboration avec le service RH

* Travailler avec le service merchandising pour appliquer les regles et
former (notes de services, visuel merchandising)

« Participer au développement et a la mise en place de projets d'entre-
prise (événementiel, développement de partenariats, pop-up...)

Coordinateur des ventes grands magasins Armani Ex-
change, Armani Junior, Emporio Armani underwear

GIORGIO ARMANI | Jan 2016 - Oct 2017

Animateur Réseau Wholesale France
GIORGIO ARMANI | Jan 2013 - Jan 2018

Gestion commerciale et administrative de 28 corners Galeries Lafayette/
Printemps Management d'une équipe de 38 personnes sur toute la
France Sélection et analyse des collections Recrutement, formation,
développement et suivi de la performance des équipes Lien privilégié
entre la direction commerciale et les comptes clés

Coordinateur Réseaux Wholesale - Haussmann
GIORGIO ARMANI | Jan 2011 -Jan 2013

Gestion commerciale des 4 corners Galeries Lafayette/Printemps An-
imation et coaching de la force de vente Gestion des indicateurs de
performance Assurer le respect et la bonne application des procédures
Management d'une équipe 12 personnes

Responsable Stand - Printemps Haussmann
GIORGIO ARMANI | Jan 2007 - Jan 2010

Responsable de stand Printemps Homme et Femme Haussmann Suivi
du bon déroulement des ventes Respect de la bonne tenue des stands
Gestion des stocks/ Inventaires Vente
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Démonstrateur Printemps Homme - Haussmann
GIORGIO ARMANI | Sep 2005 - Jan 2007

Vente Respect de I'image et du visuel merchandising Respect de la bonne
tenue du stand

Responsable de stand EDC - Galeries Lafayette VO
Esprit | Jan 2004 - Sep 2005

Ouverture du 1er point de vente EDC en France

Adjoint Directeur Boutique
Orange | Sep 2002 - Jan 2004
Boutique Rue Ordener 75018 Paris



