
Mokonda Didine
smiling, dynamic,autonomous, 
and welcoming, knowing how 
to respond to the needs of 
each client in a professional 
manner.
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Rrench

About

besponsaxle eép'riment', poss'dant dèeécellentes comp'tences en mativre de 
gestion de la clientvle. Raisant preuàe dèinitiatiàe, d'montrant une xonne capacit' q 
communiPuer eMcacement aàec lè'Puipes. îassionn'e et q lè'coute de la clientvle. 
BaAtrise des techniPues de àente et de merchandising pour àaloriser tous les 
produits.
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Experience

Groupe partelio responsable du corner nat&nin
aué printemps Caussmann 0 Sug 3û31 2 Oep 3û31

-onseils de mode en fonction des go%ts de chaPue cliente. îroposition 
de àentes compl'mentaires aàant lèencaissement. F'àeloppement de 
relations aàec les clients pour 'largir la clientvle et encourager la Dd'li2
sation b'organisation des rayons et augmentation des àentes de êûJ

Responsable de vente corner Balibaris
printemps Wation 0 Oep 3û31 2 Oep 3û31

Scuellemnt en poste 
Sider les clients a choisir leurs articles, Dnaliser les àentes. îendant les 
fôtes, eécellentes àentes dèaccessoires a ojrir. Side a lèorganisation des 
àitrines en p'riodes de fôtes ou de soldes.

Responsable de vente Parfumerie et cosmétique
Bagasin Oamaritaine2 xoAte lxl LbSVTG retail 0 Bay 3û31 2 (ul 3û31

b'ception de la marchandise et contr)le de la Pualit' Bise en rayon en 
respectant les consignes donn'es Bise q"our du xalisage et à'riDcation 
des prié -onseràer àos rayons propres et ordonn's

Démonstratrice de vente
KEEGbH-C 2 Sdàance betail îaris. 0 Oep 3û33 2 Bar 3û31

Sssistance et seràice a la clientvle 6prié, conseils de choiéU F'monstration 
des produits aué clients int'ress's Tmploy' du mois  pendant cinP 
semaines cons'cutifs b'organisation des rayons et augmentation des 
àentes de êûJ

Conseillère de Vente Claudi
îierlot 0 (un 3û33 2 (un 3û33

Sider les clients a choisir leurs articles, Dnaliser les àentes. îendant les 
fôtes, eécellentes àentes dèaccessoires a ojrir. Side a lèorganisation des 
àitrines en p'riodes de fôtes ou de soldes.

Vendeuse Stande
-orner comptoir des contonniers 0 Rex 3û3ê 2 (an 3û33

-onseils de mode en fonction des go%ts de chaPue cliente. îroposition 
de àentes compl'mentaires aàant lèencaissement. F'àeloppement de 
relations aàec les clients pour 'largir la clientvle et encourager la Dd'li2
sation. b'approàisionnement des 'tagvres aàec la nouàelle marchandise 
ejectu' en r'alisant une pr'sentation attrayante aDn dèencourager les 
àentes. Lraitement des paiements par carte xleue ou carte de paiement 
pour compl'ter les achats.
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Vendeuse et coordinatrice
xalmain Rrance printemps du Gouàre 0 Ect 3û3ê 2 (an 3û33

Sssistance et seràice a la clientvle 6prié, conseils de choiéU F'monstration 
des produits aué clients int'ress's Tmploy' du mois  pendant cinP 
semaines cons'cutifs b'organisation des rayons et augmentation des 
àentes de êûJ -ollaxoration aàec les fournisseurs et les clients pour 
optimiser les d'lais de liàraison et faàoriser la satisfaction dvs le pre2
mier"our.

Démonstratice de la marque PAUL
Ia. Ge Non Barch' biàe |auche 0 Ect 3ûêû 2 (an 3ûê

Snalyse des tendances pour comprendre comment les clients utilisent 
les produits et seràices. S suràeill' des xases de donn'es multiples pour 
ejectuer le suiài de lèensemxle du stock de lèentreprise. b'alisation des 
chijres dèajaires du "our, semaine, mois et des àentes Sm'lioration 
de lèespace de àente et de la pr'sentation pour le rendre plus atti2
rant tilisation de techniPues de àente2conseil permettant de construire 
dèeécellentes relations aàec les clients de luée

Education & Training
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Fipl)me sage femme uniàersit', 


