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About

Diplômée en manager du marketing et de la stratégie Commerciale, ye suis une ye-
une professionnelle dqnamibue et amêitieuse, actuellement en buvte de nou.elles 
opportunitésx

Mon engagement sans faille caractérisent mon parcours professionnelx Eu Vl de 
mes e'périences di.ersiVées, yJai dé.eloppé une compréhension des dqnamibues 
du marketing, en saisissant les tendances émergentes et en anticipant lJé.olution 
des êesoins des consommateursx 
àJai contriêué B des proyets lors de mes e'periences professionnelles, de lJanalqse 
comportementale B la conception de campagnes marketingx Mon intérvt pour 
lJindustrie de la mode mJa également permis de me familiariser a.ec les déVs 
spéciVbues de ce secteur en constante mutationx Dirigeante dJune marbue de 
.vtements opérant entre lJEfribue et lJjurope, yJai su mJadapter et modeler mon 
entreprise en préser.ant son identitéx
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Experience

Assistante marketing
PwY - HKMMG YIAFI&jR 2 Wep 030: - 

Responsable corner
Printemps 2 Mar 030: - àun 030:

Responsaêle corner de la marbue de sLimLear Hatiane de Freitas

Conseiller ventes
&aleries Aafaqette 2 àan 030: - Dec 030:

Intérim pour la marbue Hhéorq •

’ Etteindre les oêyectifs de .ente
’ Connaissance de la marchandise
’ Kpérer des .entes en respectant les protocoles de .ente en .igueur 
dans lèentreprise aVn de ma'imiser les .entes�
’ Respecter et applibuer les procédures internes en matizre de .entes
’ Eprzs la clôture dJune .ente, .eille( le cas échéant • B lJe'pédition, au' 
modiVcations et au' é.entuelles demandes pour assurer la satisfaction 
du client
’ Maintenir un .if intérvt pour lJindustrie de la mode et sui.re les ten-
dances
’ Fournir le meilleur ser.ice client
’ Fidéliser la clientzle, utiliser le Vchier clients�
’ Wèassurer constamment de lèaspect bualitatif de lèespace de .ente • 
propreté, étibuetage, rangement des caêines, a)chage, aêords du point 
de .ente
’ Participer B lèin.entaire de la réser.e et du point de .ente
’ WJassurer bue sa tenue et son apparence sont professionnelles, reœz-
tent lJimage de la marbue et sont respectées en tout tempsx

Vendeuse
&aleries Aafaqette 2 Mar 0300 - àun 0300

àe suis stagiaire .endeuse au' galeries Aafaqette Yommes pour la mar-
bue Wtreet Lear In Ert Oe Hrust 

’ Essurer un accueil et un ser.ice soigné au' clients
’ jcouter et identiVer leurs êesoins, pour les conseiller .ers une sélection 
de produits adaptée
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’ jncaisser et contrôler des opérations caisses
’ Participer B la .ie du Corner 1.itrines, merchandising, gestion des stocks, 
réception de marchandise, in.entaires, entretienxxx9
’ &arantir lèimage &EAjRIjW AEFEGjHHj et les .aleurs buèelle .éhicule
’ Conbuérir le c ur de nou.eau' clients

Conseiller ventes
&?jWW|, Incx 2 àul 03  - Eug 03

Eccueil et conseil de la clientzle,
’ Ergumentation sur nos collections et .alorisation de nos produits et 
sa.oir-faire
’ Participation B la êonne présentation et tenue de la êoutibue, .itrine et 
dans la réser.e,
’ Mise en oeu.re des recommandations wisual Merchandising,
’ Propreté et entretien de la êoutibue ,
’ &estion du stock 1réception/intégration des stocks, in.entaire, sui.i des 
réassorts9

Vendeuse
Yugo Noss 2 àul 03  - Eug 03

’ K rir des conseils personnalisées B la clientzle en fonction de leurs 
demandes et êesoins
’ Fidéliser la clientzle locale et internationale
’ weiller B la êonne tenue de la surface de .ente et de la êoutibue
’ Wèassurer de la êonne présentation des produits dans le êut de con.a-
incre la clientzle
’ Merchandising

Conseiller ventes
Camaieu 2 Maq 03  - àun 03

Eccueillir la clientzle, apporter un ser.ice personnalisé, conseiller et 
Vdéliser les clients�
’ Réaliser et dé.elopper les .entes B tra.ers les indicateurs commerci-
au'
’ Réaliser le merchandising et les .itrines dans le respect des préconisa-
tions
’ &érer buotidiennement la êoutibue • réception des marchandises, ges-
tion des stocks, tenue irréprochaêle du point de .ente

Education & Training

030  - 030: INSEEC MSc
Master  1M 9, 

030  - 0300 INSEEC MSc
Master  1M 9, 

03  - 030 ESG
NachelorJs degree, 


