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About

Wôpert dans le secteur h/telierérmsidentiel coCCe fhej de proqets agenceCent & 
mbuipeCent CoMilier et coCCe Directeur coCCercialé.(fWî
.a trisant la conduite des opmrations:- dm)eloppeCent du portejeuille clients, con’
ception de la solution, conseil personnalism, nmgociation et achat de Catmriels, con’
duite des proqets dàaCmnageCent dàh/telsérestaurantséMureauôéMoutibuesérmsi’
dences pri)mes, sui)i des tra)auô qusbuàR la li)raison, )ente de prestations addition’
nelles, aniCation du rmseau de prestataires Narchitectes, artisans, journisseursE::Wô’
cellent nmgociateur et chej dàmbuipe, organism, crmatij, passionnm, qe souhaite pour’
sui)re Con iCplication Ce perCettant de conce)oir, dm)elopper et coordonner des 
proqetsî
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BkOB fh'teaujorCJ fh'teau â/tel .ont AoSal Farrow & Ball

kes |ardins du .arais , a Gate follection hotel Principal âotel foCpanS

Experience

Directeur Flagship
Farrow & Ball 2 |ul 0107 ’ vow

Chef de Projets Conception et FF&E
BkOB 2 .ar 017è ’ |ul 0107

OccoCpagneCent dàune clientœle B0B et B0f pour des proqets de rmno’
)ation, associant la conception, la prmparation des planches de ten’
dances, les achats FF&W et le gros 8u)re :.issions en Wurope

:Design et sui)i de chantiers des mtaMlisseCents de fh'teaujorC:dont le 
fh'teau du Val xaint’kaCMert en Belgibue N3 CoisE et le fh'teaujorC 
fitS Aio’.onceau R Paris:N6 CoisE:- dmterCination des Mudgets et des 
CoSens, nmgociation et achats des Catmriauô, proposition en Catiœre 
dàaCeuMleCent, dàarchitecture intmrieure et dàidentitm )isuelle 

:fonduite de proqets B0f et B0B - rmno)ation de Caisons de Ca tre R 
xenlis, conception de cuisines et de cheCinmes, rmno)ation de salons 
pri)ms et dàune salle de coworIing, restauration dàassises en lien a)ec un 
tapissier spmcialism en CeuMles de stSle

:OniCation dàun rmseau projessionnel:- recruteCent des architectes et 
artisans, coordination des opmrations, sui)i de la bualitm dàeômcution 

:Gestion coCCerciale et coCptaMle - de)is, jacturation, )ente de presta’
tions additionnelles, relation clients

Chef de Projets Interior Design - FF&E - Contract
fh'teaujorCJ 2 Opr 0175 ’ Opr 017è

Pilotage dàun portejeuille de proqets europmens depuis la conception du 
design qusbuàR la li)raison, dont le faCpus xaint’|ust Nancî fh'teau xaint 
|ustE et le fh'teau de Aeinhartshausen en OlleCagne

:Design et sui)i des tra)auô - rmalisation des CoodMoards Nplanches de 
tendanceE, nmgociation des achats de Catmriauô, sui)i de làaCeuMleCent 
et de la dmcoration, )eille R la conjorCitm de làidentitm )isuelle & oljacti)e 
selon le concept du Groupe 

:Amalisation dàmtudes a)ec les directeurs et les mbuipes pour dmLnir les 
critœres dàun ser)ice de bualitm preCiuC et optiCiser le parcours clients

Passage sous statut indmpendant en 017è aprœs la restructuration de la 
direction artistibue & conception

https://www.dweet.com/
https://www.dweet.com/consultants/jFXjUDjn0
https://www.linkedin.com/in/bertrand-legrand-b407bb28


Directeur Commercial et Marketing
Principal âotel foCpanS 2 Opr 0113 ’ Opr 0175

.eCMre du foDir : :

:foCCercialisation de làh/tel 7z1:chaCMres, 61 salles de rmunion durant 
la phase de prm’ou)erture:- oUre, organisation des )isites, conLguration 
sur KPWAO, intmgration des outils de sui)i:Njorecast, leads, Mase de don’
nmes, Sield CanageCentE

:Pilotage du dm)eloppeCent sur les segCents .(fWéforporateé.ariages 
& ManbuetséW’CarIetingé Amser)ations indi)iduelles  3 collaMorateurs  

:OniCation de la perjorCance:- Caintien dàun cliCat de tra)ail jmdmra’
teur, encadreCent et staMilisation de làmbuipe coCCerciale, analSse des 
mcarts prm)isionsérmsultats, )eille R la bualitm de ser)ice Nplan de jorCa’
tion, Mite’si*e trainings, selj health checIE, entretiens dàm)aluation

:Fidmlisation de la clientœle - gestion des contrats’cadres pour des ses’
sions de jorCation N6 111 nuitmes par:anE

:Participation R la re)ue coCCerciale et Lnanciœre triCestrielle a)ec le 
fWK, reporting au siœge au AoSauCe’ ni

Senior Sales Manager
fh'teau â/tel .ont AoSal 2 .ar 0110 ’ .ar 0113

AesponsaMle foCCercial .(fW :fh'teau .ont AoSal, Groupe Hiara :â/tel 
z  accueillant des smCinaires en seCaine et une clientœle indi)iduelle le 
weeI’end, 711 chaCMres, è salles de rmunion

:Dm)eloppeCent de la clientœle dàaUaires et des rmsultats associms auô 
actions .(fW:- Ceetings, incenti)es, conjerences, e)ents

:Gestion de làoUre coCCerciale:- prise de Mriejs, relance des leads en 
option, sui)i des deposits, organisation des )isites de làmtaMlisseCent, 
lanceCent de nou)eauô produits de luôe

:Fidmlisation des )isiteurs Cmdicauô organisant des smCinaires de 
prmsentation de produits R destination des Cmdecins

Coordinateur séminaire
kes |ardins du .arais , a Gate follection hotel 2 Kct 0111 ’ .ar 0110

foordination et contr/le du Mon dmrouleCent des m)mneCents dans le 
respect du cahier des charges 

:OnalSse des dossiers signms par les coCCerciauô, prmparation de la 
signalmtibue, des propositions de Cenus & cocItails, location du Catmriel, 
)entes additionnelles, gestion de la relation client, jacturation


