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CECIL Leroy Merlin

Experience

Cecil
CECIL | Jan 2019 - Oct 2022
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Directeur commercial
episoft sarl | May 1997 - May 1998

Coaching, management, turnover, kpi's

Conseiller de vente. Gestionnaire de rayon res, salles de
Dale

Leroy Merlin | Dec 1994 - Apr 2017

accessoires, Miroleri Hydrotherapie- Lancements de produits: no (Sor-
bonne)
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