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About

.trategic and Dlanning Berchandising are the areas phere ( feel the Bost at ease 
and deterBined to porkj
( aB an in)ol)ed and curious Derson in the ongoing DroAectsj ylso )er- deterBined 
to follop'uD the BultiDle DroAects, ( like porking in an area phere there is a dualit- 
betpeen creati)it- and thoroughnessj 
(xB alpa-s looking for nep retail conceDts and ( aB also interested in the staging of 
Droducts at the Doint of sales NBerchandising, furniture, Dackaging, trade Barket, 
eDheBeral sales, interior designmj
( ha)e Aust coBDleted B- studies in strategic Berchandising and Barketing at the 
S(MI Paris Nschool for IuRurious Marketingmj 
(n Darallel and soon wnishing B- aDDrenticeshiD at .isle- Paris as a DroAect Banager 
Dosition, ( aB searching for a nep ad)enture in corDorate luRur- Berchandising in 
a short or long Deriodj 

EWyvL. OKWTSL O(Hz

yllian1 France CPM France Green Widers Maison 23J Marc Uacobs

Krange Eusiness .er)ices .isle- Paris |CC SRDerts

Experience

Chargée de VM international
.isle- Paris 0 vo) 3é32 ' vop

Visual Merchandising aRes skin care, BakeuD, DroBotional teRtile, fra'
grance, GOP
.trat/gie Berchandising
Codes et identit/ de la Baison
W/Donses auR besoins des Barch/sèDa-s
ynal-se des )entes Droduits Dour ranking Duis porldpide recoBBanda'
tions
Guidelines des caBDagnes retail
PlanograBBes DerBanent et /Dh/Bqre
L/)eloDDeBent achat Berchandising NBa&uettes, briefs, aDDels dxoêre 
fournisseursm
Cr/ation, design et d/)eloDDeBent de PIV DerBanentes et /Dh/Bqres
Wecherche conceDts retail Boodboard Dour /)/neBents internes : eR'
ternes
Veille terrain, stores tours
Gestion budg/taire des Drestations

Business Developer Marketing
Green Widers 0 .eD 3é3é ' .eD 3é32

Plus &uxune siBDle coBBerciale, 9tre business d/)eloDDeuse cxest 9tre 
une Dure stratqge 5
' ynal-se et )eille du Barch/
' L/)eloDDeBent et n/gociation coBBerciale
' Studes de Barch/
' Wende1')ous clients ou Drestataires
' ProDositions coBBerciales Dour aDDels dxoêres

CoBD/tences 5
' Vision strat/gi&ue
' v/gociation
' SsDrit dxanal-se et rigueur
' SRcellent relationnel
' Force de DroDosition

Assistante commerciale
Krange Eusiness .er)ices 0 .eD 3é2à ' yug 3é3é

Uxassiste les ing/nieurs coBBerciauR dans le d/DloieBent des )entes et 
oêres Bobiles auR grands coBDtes et Ae r/Donds auR besoin des clients 

https://www.dweet.com/
https://www.instagram.com/sophiebrodotcom/?next=%2F
https://www.dweet.com/api/redirectToPreSignedFileUrl?objUrl=https%3A%2F%2Fs3.eu-west-2.amazonaws.com%2Fprivate-assets.dweet.com%2Fportfolios%2FSophie-Broderick-LQHo4wz-b.pdf%3Fresponse-content-disposition%3Dattachment%253B%2520filename%253D%2522Portfolio%252520Sophie%252520Broderick%2525202023.pdf%2522%253B%2520filename*%253Dutf-8''Portfolio%252520Sophie%252520Broderick%2525202023.pdf%253B
https://www.dweet.com/consultants/A9ZgcM3IO
https://www.linkedin.com/in/sophie-broderick


N8 coBDtesmj
W/daction de contrat'cadre, )alidation des bons de coBBande, Bise 
7 Aour des grilles tarifaires terBinauR, relation et satisfaction clientqle, 
/changes au t/l/Dhone et sur outlook, DroDosition de solutions Bobilit/j

Assistante chef de projet merchandising
CPM France 0 Feb 3é24 ' yug 3é2à

Wattach/ 7 la Eusiness |nit Berchandising audit d/co de la soci/t/ CPM 
France, Drestataire de ser)ice Dour des grands coBDtes, Ae suis en charge 
de garantir une Bise en a)ant de leurs Droduits 7 lxaide de PIV, notaB'
Bent dans le Bass Barket et dans les Bagasins sD/cialis/sj
Lans ce B/tier, Ae suis en collaboration a)ec Bes clients attitr/s, Bes 
Berchandiseurs et les fournisseursj
.uite 7 la Drise de connaissance du besoin du client, a)ec le resDonsable 
de clientqle, nous Benons le DroAet 7 Dartir du recruteBent des Ber'
chandiseurs Aus&ux7 la gestion wnanciqre de la Drestationj

Assistante commercial
|CC SRDerts 0 .eD 3é2’ ' Uan 3é24

CoBBerce back o+ce 5 audit sur un outil CWM interne, n/gociations, 
DroDositions coBBerciales et wnanciqres, /laborations de Dr/sentations 
clients, /changes t/l/Dhoni&ues en anglais a)ec des soci/t/s anglaises,
Wessources zuBaines 5 sourcing, recruteBent, Dhoning, Bailing   
ManageBent 5 gestion et actualisation de la base de donn/es, Drises 
de rende1')ous, tenue du Dlanning des coBBerciauR, Dr/sentations et 
aniBation de r/unionsj

Assistante de Manager
yllian1 France 0 .eD 3é28 ' yug 3é2’

Haches adBinistrati)es 5 agenda du Banager, Dlaniwcation de )o-ages 
s/Binaires en ylleBagne, organisation du d/B/nageBent de Bon ser'
)ice entre deuR sites, Dlaniwcation de teaB buildings et Detits d/Aeuners 
triBestriels Dour lx/&uiDej

Conseiller commercial
Maison 23J 0 vo) 3é2  ' Uan 3é28

SRD/rience dans le conseil en )ente de )9teBents
Pr/Daration de Bon Eaccalaur/at Professionnel CoBBerce

Conseiller commercial
Marc Uacobs 0 Uun 3é2  ' Uun 3é2

Education & Training

3é32 ' 3é3J EIML Paris
Master s degree, Marketing et .trategie Merchandising

3é3é ' 3é32 ISTEC - Ecole Supérieure de Commerce et de Marketing
Eachelor J Eusiness L/)eloDDeBent et (nno)ation, 

3é2à ' 3é3é CFA IGS - CIEFA
Eac 3 Hitre ni)eau 8 charg/ de clientqle, 

3é28 ' 3é2’ AKOR Alternance
Ere)et des Hechniciens .uDerieurs, 

3é23 ' 3é28 Lycée Louis Dardennes
Eaccalaur/at, 


